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[bookmark: _Hlk113368619]Requête pour la plateforme REPIC
La requête doit être présentée de manière précise et complète. Elle ne doit pas dépasser 20 pages. Le présent formulaire ne peut être soumis avant l’acceptation de l’esquisse. Une fois rempli, le document est à envoyer à info@repic.ch.
Profil du projet
Candidats
	Institution ou entreprise (forme juridique)
	

	Nom
	
	Prénom
	

	Adresse
	

	E-mail
	
	Téléphone
	

	Site internet
	


Projet
	Titre du projet
	

	Pays / Région
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[bookmark: _heading=h.gjdgxs]Instruments (seulement un choix)
☐ REPIC Pilot	☐ REPIC Rollout
Technologie (plusieurs choix possibles)
☐ Biomasse	☐ Efficacité énergétique	☐ Géothermie
☐ Efficacité des ressources	☐ Petite hydraulique	☐ Photovoltaïque	
[bookmark: _Hlk123825126]☐ Solaire thermique	☐ Energie éolienne
Durée du projet (de - à) :
Coût total estimé du projet (CHF) :
Contribution attendue de REPIC (CHF) :
Lieu, date et signature :
(Pour le consortium, une signature par délégué)

1. Questions identifiées dans l'esquisse du projet
Listez tous les problèmes et questions qui vous sont apparus lors de l’esquisse du projet et indiquez les sections correspondantes dans la présente proposition.
2. Résumé / abstract
(max. 0,5 pages)
Répondez brièvement aux questions suivantes :
· Pourquoi le projet doit-il être réalisé (besoin dans le pays partenaire) ?
· Que réalisera-t-il (contenu du projet) ?
· Comment le projet doit-il être mis en œuvre (procédure) ?
3. Analyse contextuelle
 (Recommandation : 2-3 pages)
3.1. Situation sur place
· Présentez la situation initiale / situation sur place
· Décrivez le besoin ou le problème spécifique identifié
· Nommez les bénéficiaires locaux
3.2. Activités existantes et parties prenantes pertinentes
· Décrivez les acteurs pertinents
· Si applicable, décrivez les lois locales pertinentes, les programmes gouvernementaux, etc.
Pour les projets REPIC Pilot :
· Expliquez les pratiques actuelles, l’état de l’art et la diffusion dans ce domaine
Pour les projets REPIC Rollout :
· Montrez que le produit est techniquement et commercialement prêt pour le marché, en vous référant à des tests concrets réussis dans un contexte similaire et aux activités commerciales correspondantes. Indiquez les revenus liés au produit réalisés jusqu'à présent et les revenus prévus pour les deux prochaines années. Quel est le montant de la marge brute ?
· [bookmark: _Hlk123825412]Identifiez et expliquez les obstacles du marché pour la commercialisation et précisez comment le soutien de REPIC contribuerait à les surmonter. 
4. Description du projet
(Recommandation : 4-5 pages)
4.1. Objectifs principaux et approche
· Citez les principaux objectifs du projet (trois au maximum). Pour les projets REPIC Rollout : démontrez comment le projet contribue à l’amélioration de vos activités commerciales et processus de mise à l’échelle.
· Fournissez un plan du projet structuré et divisé en phases (Work Packages), comprenant les activités clés correspondantes et la charge de travail envisagée pour atteindre les objectifs.
· Listez les étapes et objectifs mesurables permettant d’estimer l’avancement de chaque phase du projet.
· Fournissez un diagramme de Gantt pour illustrer le déroulement du projet.
· Expliquez les rôles et responsabilités de chacun des membres de l’équipe  intégré dans le budget du projet ; 
4.1 Partenaire du projet
· Nommez les partenaires clés du projet (compétences et responsabilités) en Suisse et sur place et fournissez un organigramme.
4.2 Caractère distinctif
· Décrivez le contenu innovant de votre projet (p. ex. produit, processus ou modèle d’affaires).
· Montrez quelle est la principale contribution de la Suisse resp. le transfert de savoir-faire et de technologie suisse.
5. Impacts clés sur la durabilité
(Recommandation : 1-2 pages)
· Nommez les impacts principaux du projet en termes de durabilité (économiques, environnementaux, sociaux).
· Décrivez dans quelle mesure votre projet répond aux besoins locaux mentionnés au point 3.1.
· Veuillez remplir les champs du tableau au verso si applicable.



	Dimension de durabilité
	Unité
	Valeur cible (fin de projet)

	Écologique

	Capacité installée d’énergie renouvelable
	[kW]
	

	Énergie renouvelable produite
	[kWh]/an
	

	Quantité d’énergie fossile économisée
	[kWh]/an
	

	Réduction des gaz à effet de serre*
	[tCO2e]/an
	

	Déchets nouvellement collectés et triés
	[t]/année
	

	Déchets nouvellement recyclés
	[t]/année
	

	Économie générale

	Coûts de l’énergie (LCOE)
	[Rp/kWh]
	

	Fonds/investissements déclenchés par de tiers
	[CHF]
	

	Revenus privés locaux générés
	[CHF]
	

	Social

	Nombre de nouveaux emplois (dont x% occupée par des femmes)
	[Nombre]
	

	Nombre de personnel formé (dont x% femmes)
	[Nombre]
	

	Nombre de bénéficiaires
	[Nombre]
	

	Autres indicateurs

	Indicateur 1
	[Unité]
	

	Indicateur 2
	[Unité]
	

	Indicateur 3
	[Unité]
	

	* Expliquez clairement la méthodologie utilisée pour calculer les réductions de gaz à effet de serre.



6. [bookmark: m_3881149745194934722__Hlk113366854]Viabilité économique
(Recommandation pour les projets pilotes REPIC : 2 pages)
(Recommandation pour les projets REPIC Rollout: 3 pages)
Pour les projets REPIC Pilot :
· Décrivez la mesure dans laquelle le projet mène à une solution à long terme et, en particulier, à une solution économiquement viable (y compris les hypothèses principales et les chiffres clés).
· Décrivez le potentiel et l’approche stratégique adoptée pour la réplication/multiplication du projet.
Pour les projets REPIC Rollout :
· Fournissez une analyse de marché et décrivez votre groupe cible et vos concurrents potentiels.
· Comparez les forces et les faiblesses de votre technologie/produit avec des concurrents potentiels/statu quo/autres solutions technologiques et indiquez le potentiel du marché (y compris la taille du marché).
· Précisez le potentiel du marché en tenant compte de la taille du marché, du volume de ventes cibles, des prix de vente et des coûts des produits (coût des biens vendus (COGS) ou coût du service). Pour justifier le potentiel du marché, soumettez un pipeline de ventes avec des probabilités pondérées pour les prospects.
· Développez votre stratégie de marketing, de vente, de distribution et d’après-vente pour votre technologie.
· Décrivez les principaux fournisseurs (autres que les partenaires du projet) et les risques et obstacles associés.
7. Finances
(Recommandation pour les projets pilotes REPIC: 1-2 pages)
(Recommandation pour les projets de déploiement REPIC: 3 pages)
Pour les projets REPIC Pilot :
· Dans un tableau, présentez un budget du projet complet et compréhensible en CHF, qui comprend les heures de travail prévues avec les taux horaires ou journaliers, les coûts matériels et autres dépenses.
· Assurez-vous que le budget soit aligné sur les activités du plan du projet du point 4.
· Fournissez un aperçu du financement du projet et des partenaires financiers.
· Le budget doit indiquer que la contribution REPIC ne dépassera pas 50 % du coût total du projet.
· Indiquez les montants de contribution divisés en « déjà confirmé » et « confirmation en      attente ».
Pour les projets REPIC Rollout :
· Dans un tableau, présentez un budget du projet complet et compréhensible en CHF, qui comprend les heures de travail prévues avec les taux horaires ou journaliers, les coûts matériels et autres dépenses.
· Assurez-vous que le budget est conforme aux activités énumérées dans le plan du projet au point 4 ; 
· Le budget doit détailler les contributions financières (REPIC, tiers, contribution propre) et démontrer que la contribution REPIC ne dépassera pas 50% du coût total du projet.  
· Fournissez un plan financier complet (compte de résultat et bilan) pour les cinq années suivantes ou jusqu’au seuil de rentabilité, montrant la voie vers le seuil de rentabilité tout en ayant des liquidités et des capitaux propres positifs en tout temps.
· Énumérez et commentez les hypothèses et les facteurs de risque pour les principaux chiffres financiers (p.ex. les revenus, les coûts, les marges, la rentabilité, lesliquidités et les capitaux propres).
· Assurez-vous que la planification financière est alignée avec les activités du plan du projet du point 4.
· Donnez un aperçu du financement du projet et des partenaires financiers.
· Indiquez les montants de contribution divisés en « déjà confirmé » et « confirmation en       attente ».
8. [bookmark: _heading=h.1fob9te]Gestion et atténuation des risques
(Recommandation : 1 page)
Opportunités et risques
Quelles sont les opportunités, les risques et les mesures d’atténuation les plus importants associés à la mise en œuvre du projet ?
Pour les projets REPIC pilot :
Quelles sont les opportunités, les risques et les mesures d’atténuation les plus importants associés à la réplication/multiplication du projet ? 
Pour les projets REPIC Rollout :
Indiquez les risques les plus importants et les mesures d’atténuation associées au déploiement et à la commercialisation du projet après l’achèvement du projet REPIC.
9. REPIC Rollout : documents requis
· CV de l’équipe de direction.
· Plan financier
· Budget du projet
· Pipeline de vente avec probabilités pondérées pour les prospects.
· Extrait actuel du registre du commerce (p.ex. zefix.ch).
· Extrait actuel du requérant du bureau des poursuites.
· Une confirmation de l’applicant-e stipulant qu’ il n’était pas possible de conclure un accord de prêt pour le projet. Ou une confirmation de l’applicant-e stipulant que l’intérêt bancaire serait trop élevé pour vendre le produit/la technologie à un prix compétitif.  
· (Si disponible) Fournissez les derniers bilans financiers et le dernier bilan intermédiaire.
· (Si disponible) Business plan/pitch deck contenant des informations supplémentaires realtif à la requête concernantl'équipe de gestion/investisseurs, le produit, la technologie, le projet, le potentiel du marché ou les risques et les mesures d'atténuation, etc.
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