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Unsere Rolle

“Unterstützung von Mikrofinanzinstitutionen bei derUnterstützung von Mikrofinanzinstitutionen bei der 
Entwicklung spezieller Programme im Bereich Energie, mit 

dem Ziel Menschen die in Armut leben, einen besseren 
Zugang zu Energie zu verschaffen”

Unterstützung lokaler Unterstützung von 
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g
und globaler Politik-

Akteuren bei der 
Entwicklung guter 

Rahmenbedingungen 
für den Link von Energie 

& Mikrofinanzen

Produzenten und 
Energieunternehmen bei 

der Anpassung ihrer 
Produkte und 

Dienstleistungen an die 
Qualitätsanforderungen 
der Mikrofinanzierung

Unterstützung von 
Investoren auf der 

Suche nach sozialen 
und ökologischen 

Investments

MicroEnergy Aktivitäten seit 2002

Nepal

Nepal
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Agenda

Kosten und Gewinne durch Energie
Globale MikroenergiesituationGlobale Mikroenergiesituation

Finanzierung für Endnutzer
Finanzierungsinstrumente 

Fall Beispiele I
Vorfinanzierung durch Unternehmen 
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Fall Beispiele II
Vorfinanzierung durch MFIs 

Kosten & Gewinne durch EnergieKosten & Gewinne durch Energie

Globale Mikroenergiesituation
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Globale Energie Situation

Menschen ohne ZugangMenschen ohne Zugang 
zu Strom

Menschen die mit
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Menschen die mit 
festen Brennstoffen 

kochen

Haushaltsenergie

• 5 to 10 Familienmitglieder

80 t 100 € tli h• 80 to 100 € monatliches 
Einkommen

• 10 to 30 € monatlicher 
Ausgaben für Energie
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Substitutionspotential durch EE
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Anzahlung SHS

Einkauf Batterie
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-40%

-20%

1 2 3 4 5 6 7 8

Jahr nach Anschaffung

SHS Battterie Kerosinlampe Differenz SHS zu Kerosin/Batterie (akku.)

Potential zur Steigerung der Produktivität
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Finanzierung der EndnutzerFinanzierung der Endnutzer

Finanzierungsmodelle aus der Perspektive von 
Unternehmern und End Nutzern
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Unternehmern und End-Nutzern

Was muss der Endnutzer finanzieren?

Installation vor Ort

Kapitalkosten 

+

Kundentraining

Garantie

Wartung

Reparaturen 

Neu Anschaffungen
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Das Produkt mit seinen 
Komponenten

Recycling

Die Dienstleistungen mit 
ihrer Infrastruktur



22.01.2013

7

Chancen durch Vorfinanzierung

Verkaufspreis

Anzahlung
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ZeitBevölkerung/Marktanteil

Haushaltseinkommen zu investierendes Kapital Eigentum

End-Nutzer Finanzierungsmodelle

Vorfinanzierung  Vorfinanzierung 
durch den 

Unternehmer 
durch 

Finanzinstitution
(i.d.R. MFIs) 

Ratenzahlung
Eigentum geht 
auf den Nutzer 

über 

Fee‐for‐Service
Eigentum bleibt 

beim 
Unternehmer 

Joint Venture
Unternehmen 
übernimmt 
technische DL  

ME Ausgründung
MFI übernimmt 
technische DL 
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Pre-paid systeme

Pay as you go 

...

Mikrokredit

...
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End-Nutzer Finanzierungsmodelle

Vorfinanzierung 
durch den 

Unternehmer

Vorfinanzierung 
durch 

FinanzinstitutionUnternehmer  Finanzinstitution 

Ratenzahlung
Eigentum geht 
auf den Nutzer 

über 

Fee‐for‐Service
Eigentum bleibt 

beim 
Unternehmer 

Joint Venture
Unternehmen 
übernimmt 
technische DL  

ME Ausgründung
Finanzinstitution 

übernimmt 
technische DL 
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Unternehmer Perspektive

Geschäftsmodel kann selber bestimmt werden, allerdings muss der Unternehmer Finanzierungs-
know how und Finanzierungs-Infrastruktur aufbauen

End-Nutzer Perspektive

Bessere technische Dienste und weniger Risiken

End-Nutzer Finanzierungsmodelle

Vorfinanzierung 
durch den 

Unternehmer

Vorfinanzierung 
durch 

FinanzinstitutionUnternehmer  Finanzinstitution 

Ratenzahlung
Eigentum geht 
auf den Nutzer 

über 

Fee‐for‐Service
Eigentum bleibt 

beim 
Unternehmer 

Joint Venture
Unternehmen 
übernimmt 
technische DL  

ME Ausgründung
MFI übernimmt 
technische DL 
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Unternehmer Perspektive

Der Unternehmen braucht weniger Kapital und kann sich auf seine Kernkompetenzen 
konzentrieren. Muss sich allerdings auf die Bedingungen der Finanzinstitution einlassen

End-Nutzer Perspektive

Muss mit verschiedenen Akteuren verhandeln und trägt mehr technische und finanzielle Risiken
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Wichtige Bedingung

Substitutionen 
+ 

Gesteigerte Produktivität >
Kosten für  
(Produkt

+
Dienstleistungen]

-
Subventionen

+
Carbon Finance]
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F ll B i i l IFall Beispiele I

Vorfinanzierung durch Unternehmen
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End-Nutzer Finanzierungsmodelle

Cash Sales

Eigene
Dienstleistungs‐
infrastruktur

Fremde 
Dienstleistungs‐
infrastruktur
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DT Power

•Vorfinanzierung der Systeme durch DT Power•Vorfinanzierung der Systeme durch DT Power

•Flexibles „pay as you go“ Rückzahlungssystem

•Einsammeln der Raten über Mobile Banking
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Unsere   Rolle:

Unterstützung beim Ausbau der 
Serviceinfrastruktur

Entwicklung nachhaltiger 
Finanzirerungsvehicle
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Solar Now!

•Aus einer NGO wird ein Unternehmen mit einem 
Netzwerk aus lokalen Installateuren

•SolarNow bietet Kunden Kredite mit einer 
Laufzeit von 12 Monaten

•Die Raten werden über ein Netzwerk eigener 
Kredit-Agenten eingesammelt
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Unsere   Rolle:

Monitoring der technischen und 
finanziellen dienstleistungen zur 
effizienteren Gestaltung des 

Geschäftsmodells

G-Power Kenya

• Bildung von Spargruppen zur Finanzierung 
von Mini-Wasserkraftwerken

• Dorfbewohner können sich auch durch 
Mitarbeit beteiligen

• Es dauert etwa 5 Jahre, bis ausreichend 
Kapital gespart ist, um das Kraftwerk in Betrieb 
zu nehmen.
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Unsere   Rolle:

Berechnung des Carbone Finance 
Potentials

Begleitung des Entwicklungsprozess für 
eine neue Turbine
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Fazit

U dl i i S i U t h• Umwandlung in ein Service Unternehmen

• Aufbau von Finanz-Know-How und Infrastruktur

• Langfristiger Zugang zu Kapital zur Vorfinanzierung 

einer wachsenden Zahl von Anlagen
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Fall Beispiele IIFall Beispiele II

Vorfinanzierung durch
Mikrofinanzinstitutionen
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Mikrofinanzinstitutionen
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Mikrokredite

Nobel Preis 2006 
fü M h d Y

– Finanzdienstleistungen für Menschen die keine Zugang zu „normalen“ 
Banken haben

Entwicklung angepasster Methoden z b den Gruppenkredit

Die Idee der Mikrofinanzierung

für Muhammad Yunus

M i c r o E n e r g y
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– Entwicklung angepasster Methoden, z.b. den Gruppenkredit

– Kapitalisierung der BOP Märkte mit zahlreichen Innovationen, wie z.b.. 
Mikrosparen, Mikroversicherungen, Mikrohauskredite, Mikroenergie...

 Weltweit gibt es etwa 10.000 Mikrofinanz Institutionen mit mehr als 200 Mio. 
Kunden, mehrere hundert bieten bereits energiespezifische Kredite

Grameen Shakti

•Ausgründung aus der Grameen Bank

•Voll integrierte Lieferkette

•Finanz- und technische Dienstleistungen aus 
einer Hand

•Kredite bis zu 36 Monaten für SHS

•Weitere Produkte:

Biogas, verbesserte Herde
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Unsere   Rolle:

Wissenschaftliche Auswertung

Organisation von Exposure 
Programmen
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Caja Huancayo

•Joint-Venture mit verschiedenen Lieferanten

•Kredite mit einer Laufzeit von 18 Monaten

•Neue Produkte in der Evaluation:

Bi “ Zi löf St hlü
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„Biogas“, Ziegelöfen, Stromanschlüsse

Unsere   Rolle:

Schulung der MFI

Evaluierung der Produkte und der 
Lieferranten

Entwicklung des Geschäftsmodels

Fazit

• Produkte für MFIs müssen sehr standardisiert sein, besonders am Anfang

• Risiken müssen mit der MFI geteielt

• Produkte sollten möglichst einkommensgenerierend sein

• Weitere Finanzierungsmöglichkeiten, wie Carbon Finance können hilfreich 

sein
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Danke
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